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VELEMENY

Megbizhat6 partner, aki mélyrehatéan ismeri a BioGaia markat

Mivel szerettiik volna szélesebb kdrben elterjeszteni probiotikus termékeinket, tébb mint tiz évvel
ezel6tt, 2007-ben partneri egyuttmiikodést kezdtiink az Ewopharméval. To6bb orszagban
végrehajtott sikeres piaci bevezetés utan egyiittmiikodésiink tovabbfejlédott a BioGaiat termékek

eurdpai piacokon.

Az évek soran nem csak az Ewopharma széleskorii piaci tapasztalatai valtak hasznunkra ezekben
az orszagokban, de az orvosi- és fogyasztéi marketing szakértelmik is. Termékeink, valamint a
BioGaia, mint marka alapos ismerete miatt globalis szinten is a harom legfontosabb partneriink
kodzé tartoznak.

Nagyra értékeljik az Ewopharmét, mint olyan, magasan professzionalis partnert, amelyben
teljesen megbizhatunk. Bizonyosan ajanlanank ket barmely olyan szervezetnek, amely ezeknek a
noévekvd piacoknak a lehetéségeibdl szeretne részesedni (csak a versenytarsaink ne tudjak meg).

A BioGaia, melyet innovativ egészségiigyi vallalatként alapitottak Svédorszagban, majdnem 30 éve
vilagelsd a probiotikus étrendkiegészitdk tertletén. Termékeink célja, hogy az optimalis emésztérendszeri
egészség elémozditasaval javitsuk vasarlodink altalanos kdzérzetét. Ezzel 6sszefliggésben a BioGaia
célja az, hogy rendelkezésre alljon azokban a helyzetekben, amikor a fogyaszténak probiotikumra van
szlkséglk. Ebben a szellemben kezdtik el egytttm{ikédésiinket az Ewopharméaval még 2007-ben. Az6ta
tébb mint 100 orszagra terjedt ki a tevékenységiink, melyek kdzil 15 az Ewopharmaval folytatott
egyuttmikodésiinknek kdszonhetd — a harom legnagyobb értékesité- és disztriblcids partneriink
egyikének.

Mivel els6dleges termékeink a kisbabak hasfajasanak enyhitésére szolgalnak, sok vasarlonk olyan szilé,
akinek nyligos kisgyereke van. Ebbdél kifolydlag sokan kézilik elészor a gyermekorvoson keresztl
taladlkoznak a BioGaiaval, akihez segitségért és megnyugtatasért fordulnak. Hala az Ewopharma kiterjedt
helyi hal6zatainak és orvosi szakértelemmel rendelkezé értékesitési csapatainak, sikeresen tudjak
bemutatni a BioGaia termékeit az egészségligyi szakembereknek a kbzép-kelet eurdpai piacokon. Ez
utan az elsé talalkozas utan a sziil6k megnyugodva adjak gyermekiknek a BioGaia enyhitd cseppjeit, és
igy visszatérnek a méarkahoz a vény nélkuli termékek révén is. Ezen a ponton a fogyaszt6i marketing
hatalmas jelentéségre tesz szert, mivel fenntartja a kezdeti marka-kapcsolatot, és a tovabbiakban erre
épit. Az Ewopharmanak a svéjci kbzpontban és a régiéban dolgozé marketing-szakemberei nagyon jol
ismerik a BioGaia markat. Ez lehetdvé teszi szamunkra, hogy az offline és online média erejét egyarant
kihasznaljuk a fogyasztdi elkdtelez6dés és az eladasok ndvelése érdekében. Bizonyos partnerek
szakértelme a két terillet kézil csak az egyikre vagy a masikra terjed ki, az Ewopharméé viszont
mindkettére — az orvosi és a fogyasztéi marketingre egyarant -, ami a régidban elért sikereink sarokkdve.
Megbizhaté partnerként tekintiink az Ewopharméra — biztonsagot ad nekiink az a tudat, hogy kézdsek az
érdekeink, és 6sszehangoltan cseleksziink. Ezen felll az, hogy ennyiféle szolgaltatast taldlunk meg egy
helyen, rengeteg id6t és aggodalmat takarit meg a szamunkra. Nagyre értékeljik az Ewopharma hosszu
tavu gondolkodasmadjat is. Hala az 6 sokéves régios tapasztalatuknak, gyakorlatias médon reagalnak a
rovidtavu ingadozasokra anélkul, hogy panikba esnének vagy szem eldl veszitenék a hosszutavu célokat.
Ez a magas szint{ profizmus a partneri egytttm{ikddésiink kulcsa, hisz teljes mértékben megbizhatunk
abban, hogy az Ewopharma mindig a megallapitott céloknak megfeleléen fog cselekedni.

Mi a BioGaia-nal érommel varjuk, hogy tovabb tejreszkedhessiink ebben a régidban az Ewopharma
segitségével, és bizunk benne, hogy tovabbra is legfontosabb partnareink kézt tudhatjuk majd 6ket.



